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Kommunstyrelsen

Tilldelningsbeslut entreprenadupphandling Strategisk
partnering

Forslag till beslut
Kommunstyrelsen antar anbudsgivare nr 2 och beslutar att kommunen ska inga férslaget
avtal med denna anbudsgivare.

Sammanfattning

Efter beslut i kommunstyrelsens stadsutvecklingsutskott (KSSU) den 17 mars 2015, har
enheten for fastighetsutveckling genomfort en upphandling f6r arbetsmetod strategisk
partnering. For att finna det f6r Nacka kommun mest fordelaktiga anbudet har en vil
beprévad metod anvinds och i utvirderingen har kvalitet viktats till 80 % och pris till 20 %.
Upphandlingen dr under strikt anbudssekretess. Anbud har inkommit och utvirderingen ér
slutférd.

Upphandlingen har genomforts i enlighet med bestimmelserna i lagen om offentlig
upphandling (LOU) med ett 6ppet forfarande.

Arendet

Bakgrund
Efter beslut i kommunstyrelsens stadsutvecklingsutskott (KSSU) den 17 mars 2015', har
enheten for fastighetsutveckling inlett en upphandling fér arbetsmetod strategisk partnering.

Syftet med upphandlingen ir att kommunen ska sta rustad att méta utmaningen med ett
Okat behov i kommunen av nya vilfirdsfastigheter 1 utbyggnad och renovering av befintliga
fastigheter. Strategisk partnering dr en samverkansform 6ver tid f6r byggentreprenader dir
bestillaren och entreprendren arbetar tillsammans som ett lag for projektets bésta. Detta
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medf6r en bittre ekonomi, tidsvinster, hogre kvalitet genom storre delaktighet samt 6kad
mangfald.

Utvidrdering av anbudsgivare
For att finna det f6r Nacka kommun mest férdelaktiga anbudet har en vil beprévad metod
anvants. Kvalitet har viktas till 80 % och pris till 20 %.

Kvalitet:
Hir har anbudsgivarna utvirderats utifran tre stycken huvudomraden. Detta har gjorts dels
genom skriftliga redogorelser 1 anbudet men anbudsgivarna har ocksa fatt komma till Nacka
kommun och redogjort f6r sitt anbud muntligt med efterfoljande intervju fran Nackas sida.
De tre huvudomridena vat:

e Organisationens sammansittning och erfarenhet.

e Partneringuppligg och genomférandebeskrivning.

e Referensobjekt.

Pris:
Anbudsgivarna har limnat ett arvode som ticker vinst, risk, garantikostnader och centrala
administrativa kostnader (CAK).

Utvirdering av anbuden har skett i enlighet med forfragningsunderlaget. Efter
sammanstillning av utvirderingskriteriernas poangsittning, har anbudsgivare nr 2
kvalificerat sig som vinnare. Avtalet undertecknas av kommunstyrelsens ordférande och
chefen for enheten for fastighetsutveckling.

Utvirderingsgruppen har bestitt av: Lars Nylund (enhetschef, enheten for
fastighetsutveckling), PO Andersson (upphandlingsexpert, inkGpsenheten), Pierre Fillstrém
(projektledare, enheten for fastighetsutveckling), Ronia Shakir (projektledare, enheten for
fastighetsutveckling), Mattias Johansson (projektledare, enheten for fastighetsutveckling).

Arbetsmetod - Strategisk partnering

Med en kontrakterad strategisk partner kan enheten for fastighetsutveckling tillsammans
med det strategiska partnerforetaget paborja projekteringsarbete for bland annat R6dmyran
vid Myrsjéskolan, vilket behovs for att kunna halla tidplanen i det projektet.

Under vintern 2014/2015 har forfragningsundetlaget tagits fram f6r upphandling av denna
strategiska partnering. Forfragningsunderlaget annonserades under april/maj manad 2015 i
E-avrop samt pa kommunens hemsida.

Upphandlingen har genomforts i enlighet med bestimmelserna i lagen (2007:1091) om
offentlig upphandling (LOU) med ett 6ppet forfarande. Strategisk partnering utgor en
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strukturerad samarbetsform dér byggherren, verksamheten, entreprenérerna, konsulterna
och andra nyckelaktorer arbetar gemensamt fOr projektets basta. Man drar nytta av allas
kompetens redan fran tidigt skede och har en konstruktiv och 6ppen dialog under alla
skeden av projektet, med syftet att uppna basta mojliga resultat med fokus pa de gemensamt
framtagna projektmalen.

Ekonomiska konsekvenser

Forutom ekonomiska fordelar ser enheten for fastighetsutveckling mojligheter med att
kommunen arbetar med en gemensam Oppen ekonomi som innefattar allt fran ink6p till
drift och underhall ur ett livscykelkostnadsperspektiv. I och med denna upphandling ar
avtalad part endast garanterad Myrsjoskolan.

Konsekvenser for barn

Da merparten av de identifierade projekten ar skolor och forskolor medfor detta arbetssitt
stora fordelar for barn. I en strategisk partnering finns dessutom alla méjligheter att lata
barn vara med och paverka framtagandet av deras framtida lirandemiljoer. Flera av
projekten kommer att bedrivas under piagaende skol- och fritidsverksamhet varfor stor
hinsyn till arbetsmiljon f6r barnen behover beaktas. Med ett langsiktigt samarbete med en
partner och med verksamheten 6kar dessa mojligheter.

Bilagor

b_utvarderingskriterier

Lars Nylund PO Andersson
Enhetschef Upphandlingsexpert
Enheten for fastighetsutveckling Inkopsenheten



